Platby za elektrinu patria k najvyssim nakladovym poloZzkam vo
firmach. Ak si myslite, Ze vasa spolo¢nost plati privysoké faktu-
1y za odber energii, jednou z moznosti, ako usetrit' a znizit’ si
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cenu o desiatky percent, je uzatvorit s dodavatelom energii vy-
hodnejsiu zmluvu, alebo sa rozhodmnt pre jeho zmenu.

ENERGETICKOU
EFEKTIVNOSTOU USETRITE

NA ELEKTRINE

B Tradicni dodavatelia elektriny
musia o svoje pozicie na trhu doda-
vok pre firmy bojovat s konkurenc-
nymi spolo¢nostami. Mens$i doda-
vatelia tvrdia, Ze dokazu elektricka
energiu poniknut lacnejsie, dokon-
ca hovoria o tispore od 5 do 15 %, kto-
ré moze usetrit firemny klient v po-
rovnani s tradi¢nymi dodavatelmi.
Dé6vodom st ich nizsie naklady, pri-
padne aj marze.

Ako hovori Martin Kuna, riadi-
tel pre obchod a marketing Komu-
nal Energy, v ramci liberalizicie tr-
hu s elektrinou viaceré firmy vyu-
zili moZnost zmeny dodavatela, ¢im
sa im podarilo podstatne zniZit na-
klady. Za nizsiu faktdru za elektrinu
sa teda oplati zabojovat aj tym ostat-
nym, treba len poznat moznosti, kto-
ré pontka trh s elektrickou energiou.

Nastup alternativnych doda-
vatelov

Sietové odvetvia su na celom svete
povaZované za prirodzené monopo-
ly. Pokles cien elektriny v désledku
krizy prispel k nastupu alternativ-
nych dodavatelov na trh. Pokles cien
elektriny podla Mareka Ondracka,
manazéra predaja spolo¢nosti V-E-
lektra, otvoril priestor pre nastup
novych dodavatelov na trh, ¢o pri-
nieslo so sebou dve zakladné skutoc-

nosti. ,Prvou a pozitivnou je zvyse-
na osveta tykajlica sa moznostizme-
ny dodavatela elektriny alebo plynu.
Druhou, z pohladu odberatelov, jed-
noznacne vitanou zmenou je zvyse-
na konkurencia medzi jednotlivy-
mi dodavatelmi. Zaver pre firemnt
klientelu je jednoznac¢ny - uz dosta-
to¢ny pocet odberatelov sa odhod-
lalo k zmene dodavatela, preto nie
je potrebné vahat a obavat sa tychto
procesov.“ Zmena dodavatela je upl-
ne zadarmo a pre firmu nezname-
na ziadnu dodato¢nd finan¢nu za-
taz. Slusny dodavatel navyse zariadi
vSetky administrativne kroky spo-
jené so zmenou.

Odberatel chraneny zakonom
Sietové odvetvia s, a podla Marti-
na Kunu aj v buddcnosti budd, pri-
rodzenymi monopolmi, pricom trh
s elektrinou je komoditny trh. ,Li-
beralizacia trhu, a tym nastup no-
vych dodavatelov, vyraznou mierou
prispel k zniZeniu koncovych cien
elektriny. Toto zniZenie je vyvolané
viacerymi faktormi: znizZenie vel-
koobchodnych cien v dosledku kri-
zy, konkuren¢ny boj medzi dodava-
telmi, a tym aj niz§imi marZami.
Zakaznici si moézZu ,vybrat, ¢o bolo
v minulosti nepredstavitelné... Ale,
bohuzial, mnohinedéveruji novym

dodavatelom elektriny - ¢o je na sko-
du, kedZe v sucasnosti asi kazdy oce-
ni Setrenie nakladov.”

Na tieto tvrdenia nadvézuje aj
Martin Ondko, konatel spolo¢nos-
ti Magna E. A.. ,,Ceny distribu¢nych
sluzieb schvaluje a este dlho bude
schvalovat $tat, tam konkurencia
nie je a ani skoro nebude. Iné je to v
obchode s elektrinou. Samotnu ko-
moditu, teda elektrinu, vedia spot-
rebitelom dodat aj alternativni, nie-
len tradi¢ni dodavatelia. Z tejto situ-
acie samozrejme tazia zakaznici.”

Nechajte si vypracovat ponuku
Alternativni dodavatelia zaroven
nemaju zakonnu povinnost vykryt
cely trh odberatelov z radov domac-
nosti, a tak sa mozu sustredit na bo-
nitnych klientov v biznis segmen-
te. Kazda firma si tak mozZe vyziadat
konkuren¢nd ponuku na dodavky
elektriny a porovnat ju s tou od svoj-
ho dodavatela. Podla Mareka On-
dracka tak ziska niekolko ponuk, z
ktorych si bude méct vybrat.

Na druhej strane, pomerne Casto
u odberatelov funguje fenomén po-
uzit ponuku alternativneho dodava-
tela len ako nastroj na zniZenie ce-
ny od tradi¢ného dodavatela. ,Nie
je na mieste ani obava z nekvality
elektriny, pretoze elektrina je doda-
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vana tou istou sietou pod kontrolou
prevadzkovatelov prenosovej a dis-
tribu¢nych sistav alebo obava z ne-
dodania elektriny. Aj v pripade zly-
hania alternativneho dodavatela
elektrina ,tecie“ dalej a odberatel je
chraneny zo zakona.”

Boj o klienta sa zostruje
Prudky pokles cien v priebehu mi-
nulého roka 2009 nastartoval boom
alternativnych dodavatelov, ktori
vyuzili nizke ceny, z opatrnosti vsak
mnoZstvo odberatelov ¢akalo na ofi-
cidlne cenniky tradi¢nych dodava-
telov. ,,Poich zverejneni boli nemilo
prekvapeni, vzhladom na slovenski
legislativu v danom ¢ase vSak uzinua
moznost, ako pokracovat v odbere
od tradi¢nych dodavatelov, nemali.
Z vyvoja v tomto roku vidime situ-
aciu trochu inak, a to vac¢siu snahu
tradi¢nych dodavatelov ziskat klien-
ta, hlavne vsegmente velkoodberu,”
hovori Marek Ondracek.

Energia nemusi pohlcovat’
peniaze

Firemni klienti vo vztahu k ener-
giam casto, podla Mareka Ondrac-
ka, riesia nemalo starosti. ,Zvycaj-
né tazkosti, s ktorymi sa stretava-
me pramenia z toho, Ze spolo¢nosti
Casto nerozumeju elektrine, Struk-



ak platite vysoké poplatky, hl'adajte moznosti,
ako ich znizit.
"4l FoTo:isTock

ture cien a tomu, ako sa jednotlivé
technické parametre premietaju do
ceny. Ked k tomu pripoc¢itame fakt,
Ze energetické spoloCnosti su vse-
obecne vykreslované ako Cierne die-
ry pohlcujuce ,ich“ peniaze a alter-
nativni dodavatelia boli donedavna
povaZovani za zbyto¢ny medzicla-
nok, je pochopitelné, Ze naklady na
vstupné komodity vyvolavaju Casto
hnev a nespokojnost. V tomto sme-
reje najlepsim rieSenim prave infor-
movanost.”

Neplatte viac, ako je nutné

Ako dalej Marek Ondracek dodava,
nadruhej strane pre obchodnika do-
davka elektriny firemnej kliente-
le znamena moznost optimalizovat
portfdlio v celom spektre od nakupu
elektriny, ¢i uz od velkych vyrobcov,
z obnovitelnych zdrojov, alebo na
burzach, cez obchod, aZ po dodavku

koncovym odberatelom s prevzatim
zodpovednosti za odchylku.

V praxi sa najma umalych a stred-
nych podnikatelov Martin Ondko
stretava s tym, Ze uctom za elektri-
nu sa velmi nevenovali, brali ich
ako nutné zlo. ,Z toho dévodu platili
zbytocne vysoku cenu za elektrinu a
mali aj zle nastavenu Struktaru dis-
tribu¢nych sluzieb.”

Zakladnym problémom pre firem-
nu klientelu je tieZ cena. ,,U mensich
firiem byva najvacsim nedostatkom
komunikacia s dodavatelom, res-
pektive s distribiatorom elektriny.
Stretavame sa aj s problémami fak-
turacie. Ak ma zakaznik napriklad
viacero pobociek, a tie st rozmiest-
nené po celom Slovensku, potom, ak
este nezmenil tradicného dodavate-
la, m4a rézne ceny od kazdého z nich.
Nasim cielom je vSak zjednotit ce-
nu, ako aj fakturaciu pre vsetky jeho
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pobocky, a tym mu uSetrit Cas a sa-
mozrejme aj peniaze,” tvrdi Martin
Kuna. Podla jeho tvrdeni, kedZe sa
minuly rok ceny elektriny vyrazne
znizili, v sticasnosti sa opatovne za-
¢inajtdvihat z dévodu ocakavaného
hospodarskeho rastu a ozZivenia tr-
hu. ,,Z toho dévodu firmam odporu-
¢ame Co najskor otvorit rokovania o
dodavke elektriny na rok 2011, a tak
sa vyhnut pripadnému zvyseniu ce-
ny za elektrinu v budicom roku.”

Dosiahnite efektivitu nakladov
Podla Mareka Ondracka, uz prinaku-
pe vstupnej komodity, ¢iZe elektriny,
majd firmy moZnost uSetrit organi-
zovanim réznych foriem vyberovych
konani. Netreba vsak za kazdych
okolnosti menit doterajsieho doda-
vatela, mnohokrat sta¢i povedat svo-
je poziadavky. Vacsie firmy to riesia
tendrom, vypisu svoje poziadavky a
vybert si dodavatela, ktory im v nich
dokaze najviac vyhoviet.

Ako dalej dodava Martin Ondko,
znizit Gcet za elektrinu firmy mézu
tromi sposobmi. ,,Okrem zniZenia
samotnej spotreby elektriny je moz-
né znizit cenu elektriny, ale aj plat-
bu za distribu¢né sluzby. Nizsiu ce-
nu elektriny, ako tradi¢ni dodava-
telia, vedia poskytnut alternativni
dodavatelia, vratane odborného po-
radenstva. Ich cena je sice regulova-
na §tatom, ale objem nakupovanych
sluzieb a ich $truktuira poskytuje za-
ujimavé moznosti uspor.”

Cena nie je hlavné kritérium

Jedna vec je, podla Martina Kunu,
nizsia cena silovej elektriny, kto-
ri mdzZu firmy dosiahnut vyberom
dodavatela, avsak dalSou moznos-
tou je napriklad optimalizacia na-
kladov vhodnym nastavenim para-
metrov rezervovanej kapacity, od-
berového diagramu a podobne. D4-
lezitym faktorom pri vybere doda-
vatela je sice zvycCajne cena sluzieb,
netreba vSak zabudat ani na dalsie,
rovnako délezité kritéria, ako na-
priklad servis spojeny s dodavkou
elektrickej energie, flexibilita ¢i za-
zemie dodavatela. V praxi to zna-
mend, aby mal zakaznik elektrinu
dodavant spolahlivo a bez problé-
mov. Toto kritérium je dolezité naj-
ma pri vacsich spoloc¢nostiach.

ZUZANA VOSTENAKOVA
redakcia@mediaplanet.com
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Pri vypovedi
zZmluvy pozor
Nna podmienky

Podmienkou na zmenu do-
davatela elektriny je vypo-
vedanie zmluvy o dodavke
elektriny u¢astnikom trhu
s elektrinou doterajsSiemu
dodavatelovi elektriny a
uzatvorenie zmluvy o do-
davke elektriny s novym
dodavatelom elektriny.

B Pokial ma firma zaujem zmenit
dodavatela, zmluvu treba vypove-
dat pisomne, bez uvedenia dovodu,
spravidla ku koncu kalendarneho
roka. Vypoved musi byt dorucena
najmenej tri mesiace pred jej uply-
nutim.

B Zmenadodavatelasamoze usku-
tocnit vzdy k 1. diiu v mesiaci (vac-
§inou 1. januara nového kalendar-
neho roka), ak je odberné miesto
vybavené priebehovym meranim
(meranie typu A,meranie typu B).
B Ak odberné miesto nie je vyba-
vené priebehovym meranim (me-
ranie typu C),zmena dodavatela sa
moze uskutocnit Stvrtrocne, vzdy
k 1. diu Stvrtroka (pokial zakaznik
nena podpisani ro¢nd zmluvu).

B Necakajte na oficidlne cenniky
na dalsie obdobie do doby, ked uz
nebude mozné stucasnu zmluvu
vypovedat.

B VicSina zmlav ma automaticka
predlZovaciu klauzulu a je vypove-
datelna s dvojmesacnou az trojme-
sacnou mesacnou vypovednou le-
hotou pred koncom roka.

Zdroj: oslovené spolo¢nosti
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Otazka 1: Vel'ké spolo€nosti maju Casto vlastné energetic- | V su€asnostije vidiet zmenu hlavne u velkych spolo¢-
ké dispecingy alebo oddelenia, preto pri tychto spo- | nosti,ktoré maju vlastného energetika - tie sledujti ceny
lo¢nostiach je priestor hlavne v ndjdeni optimalneho | na trhu a kazdy rok robia tender na dodavatela elektriny
produktu pre svoje potreby. Pri stredne velkych spo- | (zvacSa na dalsi kalendarny rok). Takito zakaznici vedia,
lo¢nostiach st uprednostnené Standardné produkty | Ze novi dodavatelia nie su pre nich rizikom ale skor alter-
(jednotarif, dvojtarif). Dolezité je ale prave nastavenie | nativou ako usetrit nemalé finan¢né prostriedky. Stred-
technickych parametrov. Pri malych spolo¢nostiach, | né a malé podniky zatial stale viac déveruju tradicnym
pre kategériu odberatelov pripojenych na NN (malood- | dodavatelom,takZe tu je potrebna vacsia osveta a mozno
ber), technické parametre uZ nehraji tak vyrazntdlo- | prave takato forma komunikicie im pomoZe ziskat dove-
hu a doraz je predovsetkym na vstupnej cene. ru aj uinych ako u tradi¢nych dodavatelov.

Mat energie pod kontrolouzvycajneznamendrozu- | V§ade naokolo sa pise, ako Setrit energie... Myslim
miet toku energie v podniku, poznat mozZnosti nakupu, | si, Ze kazdy kto ma vlastnd firmu alebo je zamestnan-
charakter vlastnej spotreby,ako aj vystup na ktorysapre- | com, vie ¢o to znamené. Odpovedou na taktito otaz-
miena, ¢i uZ sa jednd o vyrobok, osvetlenie, vykurovanie | ku by mala byt jedna veta, a to znizenie finan¢nych
a podobne. Velky vplyv ma zvolenie spravnej komodity | nakladov (vyber dodavatela), plus samotné Setrenie
(elektrina, plyn) pre ten ktory konkrétny tcel. Zakladom | (energeticka bilancia)sa rovna maximalna tspora.
prezlepSenie efektivity je zistenie, kde vznikaji najvacsie
straty. Niekedy je mozné zamedzit stratdm len relativne
jednoduchymi technicko-administrativnymi opatrenia-
mi,inokedy st nevyhnutné rozsiahlejsie investicie.

Prvy krok, ktory by kazda firma mala urobit je, ne- | Hlavné rezervy vidime v tom, Ze firmy zvycajne ne-
chat si vysvetlit jednotlivé polozky faktdry za ener- | majd ERP systém na regulaciu spotreby elektriny. Cas-
gie a naucit sa ich ,,¢itat“. Mnohé spoloc¢nosti prepla- | to je problémom nizke vyuZitie rezervovaného vykonu.
caji nemalé peniaze napriklad len na administrativ- | TieZ, ak je dojednany odberovy diagram, je vyrazne od-
nej chybe, ako je hoci nezaslanie hldsenia o merani | liSny voci redlnej spotrebe. Spolo¢nosti tieZ preceru-
kondenzatora. Dalsim krokom je porovnanie zjedna- | jd ,istotu” u tradicnych dodavatelov energii, ¢im ¢asto
nych distribu¢nych parametrov, ako su velkost isti- | prepldcajudodant elektrinu. Nasim odporicanim, je te-
Ca, rezervovana kapacita atd., so skutoc¢ne potrebny- | da mat hlavne vysokokvalifikovaného energetika, ale-
mi. Tretim krokom je porovnanie vyhodnosti pouzi- | bo aktivne vyuZivat externé energetické poradenstvo
vanej tarify. energetickych firiem.

B Inzercia

¥ Komunal

Budete lutovat, ze ste to neurobili skor.

Spolu s profesiondlnym energetickym poradenstvom vam ponukame zniZzenie nakladov
za dodavku elektriny a stabilné dlhodobé partnerstvo, ktoré ocenili uz mnohi nasi zakaznici.

fed,

&= zakaznicka linka: 0850 122 333 www.komunal-energy.sk
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